
Bericht für den Zeitraum
vom 01. April 2005 bis zum
30. Juni 2005Q3



Q1 Q2 Q3 kumuliert Vorjahr

01.10.04 
– 31.12.04

01.01.05 
– 31.03.05

01.04.05 
– 30.06.05 Veränd.

01.10.04 
– 30.06.05

01.10.03 
– 30.06.04 Veränd. 

Allgemeine Kennzahlen

Ausgeführte Orders 161.446 205.083 210.566 2,67% 577.095 478.888 20,51%

Durchschnittliche
Orderhäufigkeit/Depot 

509 586 521 -11,05% 1.616 1.735 -6,85%

Abgewickeltes
Wertpapiervolumen (in Mio. Euro) 

4.442 5.509 6.468 17,40% 16.419 12.127 35,39%

Depots per Quartalsende 317 350 404 15,43% 404 276 46,38%

Ergebniskennzahlen

Netto-Erlöse (in Tausend Euro) 1.720 1.976 2.206 11,62% 5.901 4.834 22,08%

Verwaltungsaufwendungen +
Abschreibungen (in Tausend Euro)

1.353 1.490 1.622 8,82% 4.466 3.809 17,24%

Ergebnis der 
gewöhnlichen Geschäftstätigkeit 
(in Tausend Euro)

366 486 584 20,23% 1.436 1.025 40,07%

Jahresüberschuss
(in Tausend Euro)

204 292 349 19,74% 844 580 45,68%

Anzahl der Aktien 1.753.125 1.753.125 1.753.125 1.753.125 1.650.000

Ergebnis je Aktie (in Euro) 0,12 0,17 0,20 19,74% 0,48  0,35   37,11%

Finanzkennzahlen

Eigenkapital (in Tausend Euro) 3.396 3.021 3.370 11,56% 3.370 2.452 37,46%

Eigenkapitalquote 81,60% 76,20% 80,86% 6,12% 80,86% 77,37% 4,51%

 Cost-Income-Ratio
 Gesamte Verwaltungsaufwendungen
 durch Netto-Erlöse

78,69% 75,43% 73,53% -2,51% 75,67% 78,80% -3,97%

Die folgende Übersicht stellt die Entwicklung des 
Geschäftsvolumens der sino AG anhand verschiedener Kennzahlen dar:



Vorwort
zum Bericht für den Zeitraum vom
01. April 2005 bis 30. Juni 2005

Sehr geehrte Aktionärinnen und Aktionäre,

auch im dritten Quartal unseres Geschäftsjahres blieb die 
sino AG in einem lebhaften Markt souverän auf Erfolgskurs.

Der Vorsteuergewinn in den ersten neun Monaten des 
Geschäftsjahres beläuft sich auf 1,44 Millionen Euro – was 
nahezu dem gesamten operativen Vorjahresergebnis ent-
spricht. Vor diesem Hintergrund werden wir das obere Ende 
unserer Ergebnisprognose, das bei 1,9 Millionen Euro liegt, 
im laufenden Geschäftsjahr noch übertreffen.

Nach wie vor beabsichtigen wir, unseren Aktionären für das 
laufende Geschäftsjahr eine Vollausschüttung des Bilanz- 
gewinns vorzuschlagen. 

Mit Limitorders, Streaming Quotes und deutschlandweit 
besten Gebühren im außerbörslichen Handel haben wir dafür 
gesorgt, dass unsere Wachstumsstrategie selbst optimistische 
Erwartungen übertroffen hat. Entsprechend positiv äußern 
sich inzwischen auch verschiedene Analysten und Markt-
beobachter.

Mit der Einführung des sino x-trader_GO! – einem rein 
webbasierten Handelsfrontend, das vor allen Dingen für 
Heavy Trader ab 10.000 Euro Handelskapital interessant 
ist – konnten wir in den letzten drei Monaten weiterhin 
erfolgreich neue Kundengruppen erschließen.

Wir freuen uns auch, dass die sino AG in den letzten 
Monaten ein beachtliches Medienecho gefunden hat. Eine 
kleine Nachlese finden Sie wie immer auf unserer Home-
page. Highlight im vergangenen Quartal war zweifellos das 
Vorstandsinterview über Heavy Trader vom 7. Juli auf n-tv.

Die sino AG ist nach wie vor der Broker der umsatzstärk-
sten Heavy Trader Deutschlands – wir werden alles tun, damit 
das auch so bleibt. Für das kommende Geschäftsjahr er-
warten wir – auch durch die Einführung des FOREX Handels 
in den nächsten Monaten – erneut ein deutlich zweistelliges 
Erlös- und Gewinnwachstum. 

 
Mit einem herzlichen Gruß aus Düsseldorf !

Ingo Hillen  Matthias Hocke
27. Juli 2005



Geschäftsentwicklung
01. April 2005 bis 30. Juni 2005

DER MARKT

Von April bis Juni zeigten sich die Kapitalmärkte durchweg 
in freundlicher Verfassung. Wer sich gemäß der traditionellen 
Börsenregel im Mai aus dem Geschäft zurückgezogen hatte, 
erlebte eine Überraschung. 

Gegen Ende des Quartals erfuhr zum Beispiel der DAX eine 
unübersehbare Belebung und erreichte etwa 4.640 Punkte. 
Trotz allgemein leicht zurückgehender Börsenumsätze  erhöh-
ten sich bei der sino AG die Tradezahlen.

DAS UNTERNEHMEN

Das dritte Quartal des laufenden Geschäftsjahres war 
insgesamt das beste, das die sino AG seit über vier Jahren 
zu verzeichnen hatte – mit einem Vorsteuerergebnis in 
Höhe von 584.000 €. Die Steigerung gegenüber dem Vor-
quartal beträgt damit 20,2% und gegenüber dem Vor-
jahreszeitraum sogar 72,9%.

Kontinuierlich zum (noch) Besseren hat sich auch die 
Aktie entwickelt (WKN 576550, XTP). Zum Quartalsende 
am 30.06.2005 notierte der Wert bei rund 12,00 €.  
Im Folgenden wurden vorläufige Höchstkurse bei 14,45 €  
markiert. Positiv haben sich dabei verschiedene 
bullische Analystenmeinungen ausgewirkt – so zum 
Beispiel Bankhaus Lampe (April), nebenwerte insider 
(Mai) und 4investors weekly (Juli). 

Im Juli 2005 wurde mit mehr als 80.000 ausgeführten 
Orders erneut ein Tradezahlenrekord erreicht. Gleichzeitig 
konnte im Juli der höchste Gewinn vor Steuern in den letz-
ten viereinhalb Jahren verbucht werden. 

DIE GESCHÄFTSENTWICKLUNG

Mit 211.000 Trades (plus 36,1% gegenüber dem Vorjah-
resquartal) und einem abgewickelten Wertpapiervolumen von 
mehr als 6,4 Milliarden Euro konnte die sino AG zwei neue 
Rekordmarken setzen. Die Orderzahlen markieren den  

 
 
absoluten Höchstwert in der Geschichte des Unternehmens. 
Besonders beachtenswert war die starke Zunahme des außer-
börslichen Handels. In diesem Segment wurden alleine im 
abgelaufenen Quartal mehr Erlöse generiert als in den ersten 
neun Monaten seit Einführung vom 1. Juli 2004 bis 30. März 
2005. 

Im dritten Quartal wurde die Société Générale als Emittent 
an die Handelssysteme der sino AG angeschlossen. Damit 
stehen jetzt insgesamt 14 Emittenten von Zertifikaten und 
Optionsscheinen als Handelspartner zur Verfügung. 

Goldman Sachs und Commerzbank sollen als neue Emittenten 
in den nächsten Wochen angeschlossen werden. 

NICK LEESON ZU GAST BEIM SINO STERNEDINNER 

In der Ausgabe 27/05 von »Der Aktionär« stellte die 
Redaktion die glücklichen Sieger des gemeinsamen Gewinn-
spiels vor, an dem Leser des Magazins und alle sino Kunden 
teilnahmen, die im April 2005 außerbörslich gehandelt haben.

Hauptgewinn war ein exklusives Dinner am 30. April im 
Düsseldorfer Zwei-Sterne-Restaurant Hummerstübchen. 
Mit am Tisch: »the rogue trader« Nick Leeson – ein 
Gesprächspartner wie gemacht für die Leser von »Der 
Aktionär« und die Heavy Trader der sino AG, die das Risiko 
aus eigener Erfahrung kennen und Tag für Tag meistern. 
 

 
 
 
 
 
  
Nick Leeson (re.) mit Gewinnern, Händlern und Vorständen der sino AG 



 
 
SINO AUF DER MESSE INVEST:  
AB 10.000 € GEHT’S LOS!

Für Heavy Trader mit einem Handelskapital ab 10.000 € 
wurde vom 08. bis 10. April der sino x-trader_GO! in der 
Messe Stuttgart vorgestellt.

Roland Klaus, bekannt als Journalist von n-tv und CNBC, 
moderierte die Präsentation. Mit derzeit 14 Emittenten von 
Optionsscheinen und Zertifikaten können sino Kunden über 
dieses rein HTML-basierte Tool zu deutschlandweit nie-
drigsten Provisionen handeln. Außerdem sind die deutschen 
Parkettbörsen, XETRA und einige internationale Börsen 
angebunden. 

Interesse gewinnen konnte die sino AG auch mit ihrem 
besonderen Angebot für Neukunden: Die Gebühren für die 
ersten 25 Trades über Lang&Schwarz fallen für Einsteiger 
nicht an – immerhin ein Gegenwert von mehr als 250 €. 
Exklusiv werden bei der sino AG schon seit längerem außer-
börsliche Aktiengeschäfte über Lang&Schwarz völlig ohne 
Courtage angeboten.

Im Rahmen einer Podiumsdiskussion von »Börse-Online« 
mit führenden Vertretern des deutschen Online-Brokerage 
erläuterte sino Gründer und Vorstand Ingo Hillen Angebote, 
Ziele und Strategien des Unternehmens.

NEUE KAMPAGNE IN »DER AKTIONÄR« UND
»TRADERS’« 

Die beste Gelegenheit, in die Zukunft zu investieren, sind 
bekanntlich gute Zeiten. Aus diesem Grund hat die Gesell-
schaft im vergangenen Quartal ihre werblichen Aktivitäten 
verstärkt und eine neue Anzeigenkampagne gelauncht.

Leser einschlägiger Fachzeitschriften werden seit April 
unübersehbar auf die Vorteile von sino High End Brokerage 
angesprochen. Als Leitmotiv fungiert ein einladendes »GO!«, 

das von Mal zu Mal mit wechselnden Themen begründet wird.
Der Text argumentiert kurz und knapp für die Vorteile von 
sino High End Brokerage und lädt zur Kontaktaufnahme ein.

Ergebnis: Die Zahl der Kunden wuchs im dritten Quartal 
zweistellig: Am 30. Juni betreute die sino 404 Depot-Kunden 
– ein Plus von 15,4% gegenüber dem Vorquartal und ein 
Zuwachs von 46,4% im Vergleich zum 30. Juni 2004.  

Der Aktionär Nr. 25 vom 15.6.2005



Gewinn- und Verlustrechnung der sino AG | High End Brokerage   

 

in EUR
              01.10.03
           –30.06.04

                

             01.10.04
           –30.06.05

                      

             01.04.05
           –30.06.05

Zinserträge  18.821,32    23.760,09    6.934,20   

Zinsaufwand -545,27   -549,56   -389,12   

Zinsüberschuss  18.276,05    23.210,53    6.545,08   

Provisionserträge  4.547.278,95    5.473.071,40    2.086.360,11   

Sonstige betriebliche Erträge  268.658,96    405.203,18    112.680,54   

Verwaltungsaufwendungen -3.424.377,00   -4.161.483,60   -1.533.300,32   

 Abschreibungen -384.837,87   -304.263,58   -88.553,16   

Ergebnis der gewöhnlichen Geschäftstätigkeit  1.024.999,09    1.435.737,93    583.732,25   

Steuern von Einkommen und Ertrag 

und sonstige Steuern

-429.806,36   -591.405,11   -234.609,34   

Einstellung in die gesetzliche Rücklage -15.601,80   

Jahresüberschuss  579.590,93    844.332,82    349.122,91   

 

          
          Cash Flow

                                      
                  

01.10.03
– 30.06.04      

                                   
                     

01.10.04
– 30.06.05      

  Bilanzgewinn  579.590,93    844.332,82   

  +/- Veränderung der Rücklagen -443.216,18    550.462,44   

  + Abschreibungen  384.837,87    304.263,58   

  = Cash Flow im engeren Sinne  521.212,62    1.699.058,84   

  Jahresüberschuss  579.590,93    844.332,82   

  - Gewinnvortrag 0,00 0,00

  + Erhöhung der Rücklagen 0,00  550.462,44   

  -  Auflösung der Rücklagen -443.216,18   0,00

  + Abschreibungen  384.837,87    304.263,58   

  + AO Aufwand/betriebs- und periodenfremder Aufwand  51.659,31    58.793,23   

  - AO Ertrag/betriebs- u. periodenfremder Ertrag -31.101,04   -33.319,74   

= Cash Flow im weiteren Sinne   541.770,89    1.724.532,33   



in EUR
Aktiva 30.06.2005 30.06.2004

Barreserve 6.915,49 6.128,43

Forderungen an Kreditinstitute 2.932.091,38 1.820.381,26

Forderungen an Kunden 65.102,61 64.105,61

Beteiligungen 48.000,00 50.709,85

Immaterielle Anlagewerte 391.903,50 232.051,68

Sachanlagen 434.096,93 618.495,06

Sonstige Vermögensgegenstände 113.914,19 252.491,01

Rechnungsabgrenzungsposten 175.601,31 124.496,79

Summe Aktiva 4.167.625,41 3.168.859,69

Passiva

Verbindlichkeiten gegenüber Kreditinstituten 0,00 20.731,05

Verbindlichkeiten gegenüber Kunden 61.893,69 45.771,56

Sonstige Verbindlichkeiten 300.155,93 175.736,95

Rechnungsabgrenzungsposten 75,00 75,00

Rückstellungen 435.353,16 474.726,83

Eigenkapital

Gezeichnetes Kapital 1.753.125,00 1.650.000,00

Kapitalrücklage 618.750,00 0,00

Gewinnrücklagen 0,00 0,00

Gesetzliche Rücklagen 149.398,20 165.000,00

Andere Gewinnrücklagen 4.541,61 57.227,37

Bilanzgewinn 844.332,82 579.590,93

Summe Passiva 4.167.625,41 3.168.859,69

Bilanz der sino AG | High End Brokerage
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